
讃え・個・成果の見える化

バイオ医薬やチラー製品などのBIG 特注製品（D商品／特Aと表現されます）は
新規性が高く、主に民間企業に納品されるため
①綿密な打合わせするための交渉力
②ユーザー様の要望に応えるための高度な技術力
③納期遅延を防ぐ為の技術的な可否の判断力
このような技能が高く求められます。出荷前の現物説明会を実施することを eBi と称し
恒例化を図ります。良いビジネス案件を出荷前にしっかりと現物説明を行う事の意識は
eビジネスへの展開へ貢献され、同時に携わった担当者への『讃え』にも大きく繋がります。

担当：納期確定次第経営企画室へ連絡

経企：参加者の日程調整および社内連絡

基本的には出荷前の朝礼後に説明会を実施


